
BS-Apotheken oHG 
Sanicare-Apotheke 
Grüner Weg 1 
49196 Bad Laer 
Tel.: 05424 - 801 344 
Fax: 05424 - 801 5344
E-Mail: bewerbung@sanicare.de

Wir bieten dir:

www.sanicare.de

Wir brauchen Verstärkung.

Auf Jobsuche?
Frag Sanicare.

Du bist interessiert?

Dann sende bitte deine kompletten 
Bewerbungsunterlagen mit Angabe 
deines möglichen Einstiegstermins 

vorzugsweise per E-Mail an: 

bewerbung@sanicare.de

Deine Aufgaben: Du bringst mit:

•  ein kollegiales und professionelles Arbeitsumfeld mit 
hochdynamischen, herausfordernden Aufgaben

• flexible Arbeitszeiten in Gleitzeit (Tätigkeiten im HomeofÏce möglich)
• ein attraktives Gehalt und Entwicklungsperspektiven
• betriebliche Altersvorsorge, Mitarbeiterrabatt & Aktionen, Bike-Leasing
•  eine innovative Arbeitskultur in einem Unternehmen mit attraktiven

Zukunftsaussichten
•  kleine Teams, flache Hierarchien, kurze Entscheidungswege und viel

Platz für deine Ideen
• gezielte Schulungen & Weiterbildungen
•  eine strukturierte Einarbeitung und Coaching durch erfahrene

Kollegen, die sich über Verstärkung freuen

Sanicare ist eine der größten deutschen Versandapotheken. Mehr als 275 Fachkräfte aus der eigenen Apotheke und von Partnerfirmen 
sorgen am Standort Bad Laer mit Know-how und Engagement für eine persönliche, umfassende pharmazeutische Beratung und Betreu-

ung der 1,6 Millionen Kunden im gesamten Bundesgebiet. Neben Privatkunden werden auch Altenheime, Pflegedienste und Arztpraxen 
mit Gesundheitsprodukten, Arzneimitteln und Produkten des medizinischen Bedarfs versorgt. Und nun suchen wir dich …

Am Standort Bad Laer suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt Verstärkung für unser Team:

    Vertriebsinnendienst Key Account Management (m-w-d) 
                                                            Vollzeit (40 Std. / Woche) 

¥ Betreuung von Gesch�ftskunden (Pharma-Hersteller)

¥ Erstellung und Kontrolle von Marketingaktivit�ten

¥ Koordination des Vertriebsinnendienstes und Schnittstelle 

zu internen Abteilungen

¥ Contentpflege in den Onlineshops

¥ Unterst�tzung Key Account Management (Vertrieb)

¥ Mitwirken an Sonder-Marketingprojekten

¥ kaufm�nnische Ausbildung oder Studium der

Betriebswirtschaft, erste Erfahrungen

im Bereich Marketing w�ren w�nschenswert

¥ Interesse an innovativen Technologien

¥ ausgezeichnete Kundenorientierung

¥ sehr gute Teamf�higkeit

¥ hohe Eigenmotivation und eigenverantwortliche

Arbeitsweise, hohe Vertriebsaffinit�t

¥ ausgepr�gte Kommunikationsf�higkeit

¥ gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort

und Schrift

¥ Pr�senz im Office mind. 1x / Woche erforderlich

Bastian Pradel
Notiz


